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MERCADO
OTIMISTA
COM O SETOR
MOVELEIRO

Proatividade é a palavra de ordem para
os profissionais que atuam no segmento
da marcenaria neste ano. Mantenha-se
atento as oportunidades e se antecipe
as situagdes que serdo impostas pelo
mercado. 2019 promete!

Mesmo diante de tanta turbuléncia e
noticias negativas, o ano de 2018 registrou
uma leve melhora em relacao a 2017.
O indice de Confianca do Consumidor
registrou 0 melhor nivel desde julho de
2014, o que significa que as pessoas irao
as compras.

O langamento e a venda de imoéveis
também voltaram a crescer, e a retomada

REDESIM

EDITORIAL

da construcao civii — que & um setor
altamente empregador — € extremamente
significativa para o nosso mercado.

Além da qualidade nos servicos oferecidos,
ter atitude e dinamismo sao diferenciais
preponderantes para quem quer se
destacar perante a concorréncia. Nao

basta trabalhar bem, @ preciso “se
vender” bem.

Como as oportunidades nao podem ser
desperdicadas, aproveite a retomada de
crescimento do mercado para afiar os seus
argumentos de vendas. Em nossa matéria
de capa desta publicacao, retomamos o
assunto “Formacao do preco de venda”,
abordado também na 22 edicao da Revista
Marcenaria SIM, porém agora de uma
forma mais abrangente e detalhada.
Aproveite a leitura!

Por fim, porém nao menos importante,
lembramos que em 19 de margo €
celebrado o Dia do Marceneiro. Em nome
de toda a Rede SIM, parabenizamos todos
aqueles que realizam sonhos através
dessa linda profissao!

Abracos a todos e excelentes negocios!!!
Equipe Rede SIM.




Sua parceira,
da ideia a
realizacao.
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A Fioraplac, sma das mais modernas fabricas de
MDF e MDFP de Brasil, conta com 46 padroes
diferentes para realizar a sua ideia do seu jerto.

Nossa especialidade sao projetos como os seus.

CAC BROD 709 6333

@ fibraplac
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PRODUTOS

MULTIPLAS POSSIBILIDADES
DE MONTAGEM

A linha Thin de perfis para prateleiras Alternativa oferece trés modelos de
suportes e diversas opcoes de acabamento.

Comumafilosofiadetrabalhosofisticadaeinovadora, a AlternativaComponentes
tem buscado constantemente se diferenciar no mercado. Neste sentido, lancou
a linha de perfis Thin, desenvolvida para atender @ demanda de prateleiras com
acabamento alto padrao e design moderno.

Prateleira - Alternativa

Um dos diferenciais da linha é a otimizacdo de espaco. E composta por dois
modelos de perfis de aluminio com 4mm de espessura de parede, sendo uma
versao de perfil para composicoes com prateleiras apoiadas sobre o perfil e uma
segunda versao de perfil com aba, para aplicacao de prateleiras de vidro. Com
barras de seis ou trés metros de comprimento, possui suporte padrao em aco
com opgoes de acabamento fosco anodizado, inox escovado, champanhe, café,
grafite, preto e branco.

"Para a montagem, sao oferecidas trés opcoes de suportes: o padrao, suporte
para fixacao no teto ou suporte para montagem 90 graus com corte do perfil 45
graus. Os trés modelos possibilitam a fixacao do parafuso em qualquer um dos
quatro lados, ou seja, permitem deixar os parafusos nao aparentes no movel,
sendo este um outro diferencial desta linha", revela Maximiliano de Almeida,
diretor comercial da Alternativa Componentes.

Maximiliano reafirma o trabalho da empresa na busca por exceléncia. “Ser um
referencial no fornecimento de perfis de aluminio é a concretizacao do esforco e
Prateleira - Alternativa dedicacao que disponibilizamos em nosso trabalho”, conclui.
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A segunda edicao da Marcenaria SIM abordou o assunto
da formacao de preco de vendas e, por se tratar de um
processo de extrema importancia para o sucesso, nao sé da
sua marcenaria ou inddstria, mas como de qualquer negocio,
decidimos explora-lo ainda mais, trazendo novos detalhes
e conceitos.

A definicao do preco de venda é uma tarefa muito importante
para o sucesso do seu negocio. Cobrar o preco errado pode
significar prejuizo ou grandes perdas. O pre¢o de venda é um
fator que influencia o cliente em suas decis6es de compra
e, em um mercado com grande nimero de concorrentes, é
ter certeza de que esta oferecendo a melhor oferta sem
perder lucratividade.

“E comum encontrar profissionais que, em situacio de
forte concorréncia, adotam estratégias de baixarem precos
sem nenhum critério e acabam incorrendo em prejuizos,
inviabilizando o negocio. Um dos principais desafios
enfrentados é estabelecer uma pratica de formulacao e
analise de preco que seja confiavel, contabilize todos os custos
e despesas envolvidas e que torne seu empreendimento mais
competitivo e lucrativo”, declara Andréa Barrera, consultora
do SEBRAE especialista em pequenos negocios.

Segundo Andréa, aléem do preco, o cliente leva em
consideracao a qualidade, o design e os servicos agregados.
"Existem clientes que preferem pagar um pouco mais
em troca de um produto que apresente caracteristicas
melhores. E importante agregar valor ao projeto, valoriza-lo.
Dessa forma é possivel cobrar um valor maior, pois ha uma
justificativa consistente para tal e o cliente ainda ficara mais
satisfeito por estar adquirindo um produto diferenciado”,
acredita a especialista.

O primeiro passo para encontrar o preco mais indicado para a
venda é descobrir quanto custa produzir o seu produto. Com
isso, chega o momento de formar o preco de venda. “Este
valor deve ser suficiente para cobrir todos os custos que sua
empresa tem com a producao, todas as despesas que ela
tem para vender e, é claro, obter lucro. Resista a tentacao
de vender a qualquer prego, com qualquer prazo ou so para
entrar algum dinheiro. A consequéncia dessa politica em seu

caixa é destrutiva’, explica Flavio Logullo, Cofundador do
Granatum Controle Financeiro.
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GESTAO

Mas enfim, para estabelecer o “preco de venda” é preciso definir quais sao os custos!

Custos sao todos os gastos empreendidos na producdo de um bem, como: matéria-prima, depreciagdo de maquinario,
instalacoes, salarios, impostos, tributos, aluguel, agua, energia, telefone, propaganda, entre outros. Eles devem ser
incorporados ao preco final do produto confeccionado.

Quanto menor for o custo, maior a chance de aumentar o lucro. Portanto, o cuidado na administracao e na reducao de todos
os custos envolvidos resultara em maior possibilidade de lucratividade ao empreendimento.

Com isso, na pratica, como calcular o preco de venda de meu produto?

Imagine que os gastos com material para confecgdo de uma peca encomendada pelo cliente sejam de R$ 1.500,00; gastos
com mao de obra (funcionario/hora de trabalho) sejam de mais R$ 1.750,00; despesas com impostos e despesas fixas
proporcionais (agua, energia, aluguel, etc) atinjam R$ 1.250,00; e a margem de lucro estabelecida seja de R$ 1.125,00 (25%
sobre os custos somados). Assim, o preco de venda sugerido para o produto sera de: R$ 5.625,00.

MAO DE
OBRA

MATERIA
PRIMA

R$ 1.500,00

DESPESAS
GERAIS

R$ 1.250,00

PRECO DE
VENDA

LUCRO

R$ 1.125,00
R$ 1.750,00

R$ 5.625,00

® ® ® ® ®

Material necessario Salario Impostos, aluguel, Valor sugerido: 25% Preco final a ser
para confeccao hora de trabalho agua, luz, da soma de todos cobrado pelo
do produto telefone, etc 0s custos produto

Importante reforgar que, para a correta formacao de preco, a margem de negociacao deve se enquadrar apenas dentro do valor
representado pelo bloco do lucro. Todos os demais valores sao custos e qualquer negociagao que reduza o valor do projeto mais do
que o lucro envolvido, certamente acarretara em prejuizos para a empresa.

“Realizar a correta formacao de preco é indispensavel. Para tal, é preciso analisar o contexto, ja que ha questoes como alta da
inflacdo, concorréncia ou novas necessidades do empreendimento. Tudo isso deve ser levado em conta na hora de se decidir
pelo calculo mais adequado ao seu negdcio”, conclui o também consultor do SEBRAE especialista em pequenos negocios,
Andre Wormhoudt.

Para facilitar ainda mais o entendimento do processo, bem como possibilitar a oportunidade de executar, na pratica, o calculo
personalizado a cada interessado, a Rede SIM disponibiliza a todos os interessados a planilha “Formacao do Preco de Vendas”, com
valores e porcentagens reais de custos de mercadoria, custos de comercializacdo, encargos sociais, tarifas pablicas, entre outras
questoes envolvidas na operacao para chegar ao preco final de venda.
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PARCEIRO EM FOCO

MADEIREIRA PARANAENSE

Foto Madeireira Paranaense

Foto Madeireira Paranaense

A Madeireira Paranaense iniciou suas atividades em 1977,
quando os irmaos Nicolau Gomes Moreira e Jair Gomes
Moreira, vindos do Parana, fundaram o empreendimento em
Belo Horizonte. Daquela época até os dias atuais, muita coisa
aconteceu, a empresa cresceu e, na década de 1990, a segunda
geracao da familia passou a atuar no negdcio.

Atuando na venda de MDF, compensados, portas, laminados
decorativos, colas e ferragens, a Madeireira Paranaense
tornou-se referéncia do segmento na capital mineira. “Com
nosso método de trabalho, buscamos efetivar a confianca,
a satisfacao e a credibilidade de nossos clientes através de
um bom atendimento e sempre prontos a auxiliar no que
for necessario”, declara Mauricio Sa Moreira, um dos sécios
do empreendimento.

Atualmente, irmaos e primos sao responsaveis pela condugao
das lojas e a terceira geracao da familia também ja marca
presenca, ajudando e se preparando para, em breve, assumir
a direcao da Madeireira. "Hoje temos na pauta a ampliagao do
negocio, tanto com a abertura de novas unidades, quanto com a
reforma das lojas existentes, sempre com o objetivo de melhor
atender nossos clientes e fornecedores’, afirma Mauricio.

Segundo Mauricio, fazer parte da Rede SIM foi ao encontro do
desejo de modernizar a empresa e capacitar colaboradores,
além de formar novos gestores dentro de uma pratica moderna
e dinamica. "Esperamos continuar ao lado da Rede SIM onde,
além de muitas vantagens comerciais, temos a certeza de que
estamos trilhando o caminho para um futuro sélido e duradouro
para a Madeireira Paranaense’, finaliza o sacio.

Madeireira Paranaense - Rua Tamoios, 1.028 - Centro - Belo
Horizonte/MG - Tel.: (31) 3272-6363



HISTORIA DO MARCENEIRO

Com oito anos de atuacao no mercado da marcenaria, a ADesign,
cliente da Casa do Marceneiro, de Brasilia, atende a diversos
estilos, desenvolvendo projetos tanto para areas residenciais
quanto areas comerciais.

Localizada em um espaco de 400m’, na BR 070, em Ceilandia,
Distrito Federal, a empresa pertence a André Francisco dos
Santos, que comecou na profissao trabalhando em um cémodo
da propria residéncia. “No inicio, desenvolvia estandes para
prédios recém-construidos e em fase de vendas. Fui ampliando
os contatos, fechei os primeiros contratos de trabalho e a
demanda foi aumentando gradativamente”, afirma André.

Hoje, o profissional conta com dez funcionarios e ja possuli
uma filial, localizada no bairro de Santo Amaro, em Sao Paulo.
“Sempre prezei muito pela qualidade, com isso, os clientes,
gostando do produto final que Ihes é entregue, indicam meus
servicos para outras pessoas e, assim, vou expandindo minha
carteira de clientes, abrindo novos mercados e ampliando
minha area de atuacdo’, declara André, que revela nao limitar
o atendimento por conta da regiao onde a empresa esta
localizada. “Ja realizamos servicos em diversas cidades
espalhadas pelo Brasil’, diz.

FLEXIBILIDADE
ATRAVES DA TECNOLOGIA
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Fachada AD Design

AD Design” = AD Design

O proprietario da ADesign revela que, quanto maior for o desafio,
mais ele gosta do trabalho. “Tenho preferéncia por desenvolver
projetos ousados, diferenciados, que fogem a mesmice do
mercado. Atendo bastante instituicoes religiosas, por exemplo,
que me solicitam muitos trabalhos em estilos arredondados, algo
que o mercado em geral nao tem muito apreco, considero esse
um dos meus diferenciais”, finaliza André.

ADesign - Tel.: (61) 99215-7447

Casa do Marceneiro

Setor das Indistrias - Tel.: (61) 3245-3433
Gama - Tel.: (61) 3384-1618

Setor das Indistrias - Tel.: (61) 3233-4040
Taguatinga - Tel.: (61) 3355-1890

A PROADEC SEMPRE FACILITANDO SUA VIDA.
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HISTORIA DO FORNECEDOR

FGVTN BRASIL
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FABRICA FGUTN

A historia da FGVTN Brasil comecou
em agosto de 1953, quando foi
fundada a antiga Técnica Nacional.
No final da década de 1990, depois
de ja estar consolidada no segmento,
foi estabelecida uma parceria com
a companhia italiana Formenti &
Giovenzana. O relacionamento rendeu
resultados positivos e, em janeiro do ano
2000, foi realizada a fusao das empresas,
originando a FGVTN Brasil.

FIQUE POR DENTRO
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Atualmente, a empresa concentra sua
producao em componentes para moveis
de alta qualidade, atendendo inddstrias
e revendas de todo o pais. A linha de
produtos engloba acessorios de alto valor
agregado, que sao utilizados em moveis
de ambientes da casa e do escritorio.

A empresa esta em constante evolugao e
crescimento, dessa forma, grandes
investimentos foram realizados durante
oanopassadonaareafabril. "Estamos
investindo na producao nacional de
corredicas, sistemas deslizantes,
bricolagem, entre outros”, afirma
Tatiana Burigo, coordenadora de
marketing da empresa.

Tatiana revela que a FGVTN acredita
muito no potencial da Rede SIM, tanto
que realizou um grande investimento
em marketing para 2019. “Estaremos
patrocinando as campanhas do més
do marceneiro e do final de ano, revista

CIRCUITO ACADEMIA SIM
UM NOVO EVENTO EM UM NOVO FORMATO

marcenaria SIM, circuito da academia
SIM e agoes em PDV. Ser um parceiro
da Rede é participar de uma operacao
forte que conhece profundamente o
mercado moveleiro. Estamos otimistas
para 2019, acreditamos que, com a
nova economia, teremos crescimentos
nas vendas e lancamentos de varios
produtos’, declara.

Segundo a coordenadora de marketing
da FGVTN, a empresa esta muito feliz
em partilhar dos mesmos valores que
motivaram a fusao da Rede Green com
a Rede Guia em uma acao estratégica
para criar oportunidades de crescimento
para todos. "A FGVTN Brasil também
nasceu de uma fusao de duas empresas
e sabemos como esse processo &
enriquecedor. Com certeza as 254 lojas
da Rede vao crescer e se desenvolver em
todos os quesitos”, finaliza Tatiana.

A Rede SIM apresenta mais uma novidade ao mercado:
Circuito Academia SIM. O projeto tem por objetivo capacitar
clientes e equipes das lojas parceiras com conteldo de gestao
do negocio da marcenaria, conhecimento técnico e uso pratico
de produtos de valor agregado e que tragam diferenciacao
na profissao e, consequentemente, na geracao de novos
negocios para a marcenaria.

Este novo evento é baseado no treinamento “Mao na Massa”:
realizado em um 0nico dia e que conta com um professor
marceneiro contratado pela Rede SIM. O profissional ira
construir um movel novo, a partir de pecas pré-cortadas,
e ira, ao longo do dia de atividades, aplicar os produtos dos
fornecedores parceiros neste projeto em conjunto com os
clientes marceneiros.

Na oportunidade, também serao convidados de dois a trés
ajudantes de marcenarias para auxiliar no projeto, imergindo
no treinamento e na aplicacao dos produtos.

Apos o fechamento da loja, tera inicio o ciclo de palestras,
composto por Gestao do Negocio e uma palestra técnica-
institucional com enfoque em gestao com fornecedores. Ao
término das conferéncias, o mével do ambiente de café da
loja sera entregue com a chancela do projeto.

Através desta acao, a Rede SIM acredita estar contribuindo
com a fidelizacao de clientes, valorizacao da imagem da
revenda e dos produtos dos fornecedores e parceiros.
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Juntos numa so tradicao.

VOCE TRANSFORMA UM OFICIO EM ARTE E, COM MUITO TALENTQO,
ELEVA NOSSOS PRODUTOS. OBRIGADO POR NOS DAR O PRIVILEGIO
DE PODER CONTAR COM SEU TRABALHO!
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ORIGINALIDADE E UNIR BRILHO

E MINIMALISMO EM UM SO LUGAR:
NO SEU PROJETO.

CONHECA O CINZA SAGRADO
DA LINHA CRISTALLO.
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